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БЛАГОДАРНОСТИ

Многому я научился у своих наставников, еще большему — 
у своих товарищей, но больше всего — у своих учеников.

ТАЛМУД

Я хочу выразить благодарность замечательным людям, без участия кото-
рых эта книга лишилась бы значительной части полезной информации. 
Я особенно признателен за предоставленные материалы Ольге Громо-
вой, Роману Щеглову, Алексею Риделю, Алексею Гусеву, Алене Бондар, 
Александру Каразею, Анастасии Захаровой.

Очень многому я научился у своих учеников, но их число слишком 
велико, чтобы назвать здесь всех поименно, за что прошу меня про-
стить. Мне дорог каждый из вас! Я благодарен всем своим студентам, 
которые помогли и продолжают помогать мне стать лучше.
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ОТ  АВТОРА

Можно сказать, что мой путь в трейдинг был долгим. Но не по времени, 
а, скорее, по расстоянию, потому что для того, чтобы его начать, мне 
пришлось переехать из Одессы в Нью-Йорк. Это произошло в начале 
1990-х гг. Я прибыл в «страну неисчерпаемых возможностей», имея 
в кармане $37 и никому там не нужный диплом пищевого техникума. 
Через 10 лет у меня было уже достаточно денег, чтобы обеспечить без-
бедное, а местами даже роскошное существование своей семье. Если 
вам показалось, что это похоже на очередную сказку о Золушке, то вы 
ошибаетесь. В моей жизни не было ни доброй феи, ни хрустальной ту-
фельки… Правда, была карета ярко-желтого цвета, арендованная мной 
для того, чтобы промышлять извозом на нью-йоркских улицах. Да-да, 
ничего оригинального: моя трудовая деятельность в США началась с ра-
боты таксистом.

Профессия таксиста — одно из популярных рабочих прибежищ для 
иммигрантов, позволяющее прокормиться, если ты действительно го-
тов пахать, иногда по 20 часов в сутки. Но очень мало для кого она стала 
стартовым трамплином. Быть таксистом — это не условие будущего 
успеха. Большинство нью-йоркских таксистов так и продолжают кру-
тить баранку до самой пенсии.

Если вы скажете, что единственным условием успеха являются 
предначертания судьбы, возможно, вы окажетесь правы, но  с  одной 
важной оговоркой. Шансы даются всем, но  не  каждому удается во-
время их  разглядеть. Некоторые умудряются проходить мимо указа-
телей, написанных для них судьбой аршинными буквами. Поэтому 
для достижения успеха вы должны быть прежде всего внимательны 



КУРС АКТИВНОГО ТРЕЙДЕРА

8

к посылаемым вам знакам или, как их принято называть в биржевых 
кругах, сигналам.

В этом, кстати, заключается один из принципов моего трейдинга: 
обращать особое внимание на то, что случается, когда не должно было 
случиться, и на то, что, напротив, не случается вопреки всем ожида-
ниям.

Принцип внимательного трейдера

ЕСЛИ ВЫ ХОТИТЕ НАУЧИТЬСЯ ЕСЛИ ВЫ ХОТИТЕ НАУЧИТЬСЯ 
ТОРГОВАТЬ, ТО ПРОВЕРЬТЕ:ТОРГОВАТЬ, ТО ПРОВЕРЬТЕ:

что случилось из того, что случилось из того, 
что не должно было случиться,что не должно было случиться,

ИИ
что не случилось из того, что не случилось из того, 

что должно было случитьсячто должно было случиться

Ничто не происходит случайно. Если вы становитесь свидетелем 
чего-то выбивающегося из общего ряда, попробуйте на этом заработать.

Для меня таким судьбоносным сигналом стала встреча с  одним 
из пассажиров моего такси. Это был пожилой еврей, которого мне до-
велось дважды отвозить по одному и тому же адресу. С учетом коли-
чества таксистов в Нью-Йорке такое повторение уже является редким 
случаем, поэтому неудивительно, что, встретившись в третий раз, мы 
общались уже как старые знакомые. Выяснилось, что по тому адресу, 
куда я каждый раз отвозил своего нового знакомого, располагалась то-
варная биржа, где он вполне успешно торговал опционами на пшеницу. 



ОТ АВТОРА

9

В итоге прямо по дороге я получил вводную лекцию о биржевом трей-
динге и совет попробовать свои силы в этом деле. Конечно, я мало что 
понял с первого раза, но по описанию это занятие показалось мне на-
много привлекательнее, чем работа таксиста.

Отсутствие специального образования меня нисколько не смущало, 
и я, нагло поверив в свои силы, пришел на работу в брокерскую контору. 
Поначалу в мои обязанности входил обзвон потенциальных клиентов 
с целью впаривания им различных инвестиционных услуг. Примерно 
через восемь месяцев я понял, что телефонные продажи — это совсем 
не то, чего я ожидал от работы на рынке ценных бумаг. Тогда я запи-
сался на четырехмесячные курсы трейдеров, окончил их и, успешно 
сдав один из сложнейших профессиональных экзаменов, в 1998 г. по-
лучил лицензию фондового брокера. Мне не хотелось заниматься при-
влечением инвесторов, я хотел торговать! Сам! На собственные деньги! 
На все $400, которыми я был готов рисковать на тот момент. Поэтому 
я сменил место работы и стал заниматься непосредственно трейдингом 
в трейдинговой фирме Worldco.

Но самостоятельное плавание оказалось вовсе не таким простым, 
как казалось с берега. В то время я вел активную торговлю внутри дня 
(занимался дейтрейдингом), которая оставляет очень мало места для 
ошибок. Те $400, что составляли мой стартовый взнос для входа в про-
фессию, оказались слиты всего за три недели рискованной торговли.

Этот урок произвел на  меня серьезное дисциплинарное воздей-
ствие. Я  стал тщательно планировать все свои торговые операции 
и подвергать их тщательному ежедневному анализу в дневнике трей-
дера — привычка, от которой я не отступаю и по сегодняшний день. 
Самодисциплина стала краеугольным камнем моей торговой сис темы. 
Применение такого сис темного подхода наглядно демонстрировало, 
где именно и при каких обстоятельствах была совершена ошибка, что 
позволяло не повторять ее снова. Кроме того, подробные записи по ка-
ждой сделке открывали широчайшие возможности для анализа и вы-
явления тех самых ситуаций, в которых я мог использовать математи-
ческое ожидание в свою пользу.

В  результате потеря $400 помогла мне заработать миллионы, на-
учив с самого начала торговать от риска, то есть строить свои торго-
вые планы, отталкиваясь не  от  прибыли, а  от  недопущения потерь. 
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Результат не  замедлил сказаться на  величине моего трейдерского 
счета: уже первый год дисциплинированной торговли принес при-
быль $195 000! К  2000  г. мой депозит вырос до  $2  млн. А  в  2003  г. 
мне было предложено стать управляющим парт нером брокерской ком-
пании Hold Brothers.

В 2006 г. я был признан самым безубыточным трейдером благодаря 
тому, что за семь лет торговли не имел ни одного месяца, закрытого 
с убытком. Этот факт привлек внимание телевизионщиков с канала 
Mojo, которые пригласили меня для участия в первом сезоне докумен-
тального сериала «Воины Уолл-стрит», посвященного жизни и работе 
биржевых профессионалов. Так я получил известность за пределами 
торгового зала и очередное звание: «воин Уолл-стрит».

В том же 2006 г. мне пришла в голову идея образовательно-прак-
тического проекта по обучению трейдингу. Этот замысел удалось ре-
ализовать в городе Туле, где я предложил студентам местного универ-
ситета попробовать себя в качестве трейдеров. Я взял на себя расходы 
по организации учебного и торгового процесса и создал проект «Тула 
экс чейндж». Поскольку я всегда был готов отвечать собственными день-
гами за качество знаний, передаваемых ученикам, в рамках данного 
проекта самые способные студенты получали от меня в управление 
определенный капитал, с тем чтобы полученные знания проверялись 
тут же и в боевой обстановке. Это позволило многим выпускникам 
тульской школы трейдинга не только получить ценные навыки, но и не-
плохо заработать, поскольку им доставалось 50% от заработанной при-
были. При этом прибыль получалась немалая, и это послужило для меня 
доказательством того факта, что торговая стратегия, которой я обучал 
своих студентов, работает как передаваемый метод, а не только как уни-
кальный инструмент, доступный мне одному.

Однако при всей своей успешности тульский образовательный про-
ект имел один недостаток — ограниченное количество участников. По-
этому следующим эволюционным шагом в этом направлении стало со-
здание авторских курсов. Мы начали регулярно проводить обучающие 
семинары в России и на Украине, иногда с прямой трансляцией для слу-
шателей, проживающих в Белоруссии и Израиле.

Такие семинары, на  которых я  раскрываю секреты своей тор-
говли всем желающим, проводятся и по сей день, что говорит об их 
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востребованности. При этом я придерживаюсь принципа рассказывать 
только о тех вещах, которые сам хорошо знаю, и все эти знания осно-
ваны на моем личном опыте.

Еще один мой принцип состоит в том, что я должен быть предельно 
честен с теми, кто приходит на мои курсы. Я никогда не устану повто-
рять, что трейдинг не приносит прибыль всем желающим в качестве 
поощрения только за то, что они научились нажимать в нужной по-
следовательности кнопки в торговом терминале. В отличие от некото-
рых других авторов трейдерских курсов я не обещаю, что каждый мой 
читатель или слушатель сможет зарабатывать трейдингом. Возможно, 
таковых наберется от силы 10%. Но гарантированный приз все же су-
ществует. Как на курсах, так и в этой книге я даю те советы, следуя ко-
торым (неотступно!), вы окажетесь в той отправной точке, с которой 
начался мой собственный путь к успеху. Это своеобразная точка без-
убытка, потому что главное, чему я собираюсь вас научить, — не те-
рять: прежде, чем научиться зарабатывать деньги, нужно понять, как 
избежать их потери.

Книга представляет собой попытку положить на бумагу мой са-
мый востребованный на сегодняшний день учебный курс. Конечно, 
офлайновое общение имеет свои недостатки по сравнению с обучением 
в ауди тории. Но зато книжная форма подачи материала позволила мне 
существенно расширить круг охватываемых тем и более подробно осве-
тить некоторые нюансы изучаемой на курсах сис темы торговли. На-
сколько мне это удалось, судить вам — моим читателям.

Эта книга абсолютно адаптирована, в том числе и для новичков, 
не  имеющих практического опыта торговли. Принцип построения 
глав — от объяснения теоретических азов до погружения в особенно-
сти применения реально работающих торговых стратегий — позволяет 
надеяться, что она станет универсальным пособием, подходящим как 
для тех, кто решил познакомиться с трейдингом с нуля, так и для тех, 
кто, увидев знакомую фамилию автора, захотел узнать в этой области 
что-то новое и открыть для себя секреты успеха «самого безубыточного 
воина Уолл-стрит».

Желаю вам приятного чтения и с удовольствием приму ваши ком-
ментарии к прочитанному на своем сайте www.gerchik.ru/.

Ваш Александр Герчик
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ВВЕДЕНИЕ

Возможно, я кого-то из вас разочарую, но просто обязан предупредить: 
вы не заработаете кучу денег сразу после прочтения этой книги. Весьма 
вероятно, что вы не заработаете биржевой торговлей даже после вто-
рого и третьего прочтения. Дело в том, что трейдинг — далеко не самый 
легкий бизнес. Более того, в трейдинге все изначально устроено так, 
что абсолютное большинство людей здесь не зарабатывают, а теряют 
деньги. По-другому и быть не может, ведь математика рынка работает 
против вас. Ваши сделки чаще будут убыточными и реже — прибыль-
ными. Количество убыточных дней тоже будет превышать количество 
прибыльных. И, наконец, еще один статистический факт, являющийся 
жесткой, но объективной итоговой оценкой ваших перспектив в этом 
бизнесе с отрицательным математическим ожиданием: в трейдинге 
зарабатывают деньги не более 5% участников. Да, победителям доста-
ются деньги проигрывающих 95%, но таких победителей очень мало.

Поэтому если на данный момент у вас недостаточно знаний для тор-
говли — это не проблема, но, если вы не чувствуете в себе способность 
и готовность учиться выживанию в суровом мире биржевой торговли, 
если вы не согласны менять свое мышление, а возможно, даже некото-
рые жизненные привычки и черты характера, еще не поздно закрыть 
эту книжку и убрать ее куда подальше. Но парадокс заключается в том, 
что, если вы и поступите таким образом, я все равно буду считать свою 
задачу выполненной. Почему? По той простой причине, что я окажу вам 
услугу в любом случае: либо вы прочтете книгу и получите от меня по-
лезные советы, которые позволят вам выжить на рынке, либо вы оста-
новитесь сейчас и, значит, убережете себя от рыночных потерь.
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Если вы все еще со  мной, добавлю маленькую ложку меда в  уже 
предъявленную вам бочку дегтя. Трейдинг  — это, возможно, един-
ственный вид бизнеса, где шансы на  успех совершенно не  зависят 
от вашего бэкграунда: образования, опыта и профессиональных навы-
ков. Я был свидетелем тысяч историй людей, которые решили заняться 
трейдингом, поэтому могу с полной уверенностью заявить, что рынок 
не щадит ни математиков, ни программистов, ни психологов, ни об-
ладателей любых других дипломов. Никакое образование не  служит 
гарантией успеха в  биржевой торговле. Но, с  другой стороны, отсут-
ствие профессио нальной подготовки не является в этом бизнесе пре-
пятствием на пути к получению прибыли. Вы можете быть кем угодно, 
в  том числе и  никем, но  это не  помешает вам стать успешным трей-
дером. Конечно, при выполнении определенных условий. Я пишу это 
с полной уверенностью, потому что сам являюсь живой иллюстрацией 
к вышесказанному.

Меня часто спрашивают, зачем я трачу на обучение людей то время, 
которое мог бы посвятить трейдингу и тем самым заработать еще один 
или даже несколько миллионов долларов? На самом деле мои затраты 
на ведение образовательной деятельности окупаются, поскольку, об-
учая, я постоянно совершенствуюсь сам. Сенека говорил, что, обучая 
других, мы учимся сами. Каждая новая группа студентов привносит 
что-то новое и в мое собственное понимание трейдинга, иногда застав-
ляя меня иначе взглянуть на, казалось бы, давно знакомые вещи. Точно 
так же написание данной книги помогло мне, образно говоря, навести 
порядок в своей кладовке: сис тематизировать, разложить по полоч-
кам накопленный багаж знаний, что-то обновить и подкорректировать, 
а что-то выкинуть как бесполезное.

Получить необходимые для торговли навыки несложно. В этой книге 
я расскажу вам, как анализировать графики, определять точки входа 
и выхода, вовремя забирать прибыль, управлять рисками и не давать 
себя обмануть красивыми картинками. Единственное, чего я не смогу 
сделать, — реально изменить ваше мышление. Это можете сделать 
только вы сами. Помимо усвоения технической стороны дела вы должны 
будете изменить некоторые свои представления, свою психологию та-
ким образом, чтобы стать толстокожими — в хорошем смысле этого 
слова — и относиться к своим сделкам как к рабочим моментам.
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Известный боец Брюс Ли говорил, что непобедимым станет тот, 
кто победит себя. На рынке вы каждый день, в каждой сделке будете 
биться с  самим собой, и  именно в  этом заключается главная труд-
ность этого бизнеса. Бороться с рынком — пустая затея, потому что 
в  такой борьбе ваши шансы равны нулю. Поэтому бороться вы бу-
дете не с рынком, а со своими собственными страстями, слабостями 
и эмоциями.

Над вами не будет начальников, вам не нужно будет ни перед кем от-
читываться, и никто не будет следить, вовремя ли вы пришли на работу. 
Но не спешите радостно хлопать в ладоши. Рынок хуже любого началь-
ника, потому что он не прощает ошибок. Отрицательное математиче-
ское ожидание не даст вам расслабиться. Труднее всего быть дисципли-
нированным тогда, когда вас никто не контролирует, кроме вас самих.

Человек так устроен, что наш внутренний контролер то и дело де-
монстрирует покладистость и сговорчивость, капитулируя перед на-
шими желаниями. Но в трейдинге подобные слабости автоматически 
приводят к поражениям. Представьте, что девушка собирается в ночной 
клуб, изначально зная, что там соотношение ее конкуренток и парней 
будет один к десяти соответственно. Естественно, что при таком выгод-
ном раскладе шансов познакомиться с молодым человеком она не ста-
нет сильно заморачиваться с подготовкой. Ведь она все равно будет 
в центре внимания, даже если придет не в самых лучших своих туфлях. 
И наоборот, если на вечеринке предполагается обратное соотношение 
представителей полов, девушка захочет предстать перед немногочис-
ленными парнями в своем лучшем виде.

А теперь вспомните о том статистическом факте, который я сообщил 
вам выше: соотношение зарабатывающих и теряющих деньги трейде-
ров составляет даже не один к десяти, а — в лучшем случае — 1:20. Со-
ответственно, если вы хотите добиться успеха на многолюдной вече-
ринке в таком «модном клубе», как биржа, вам придется хорошенько 
потрудиться. При этом вы должны будете приложить громадные усилия 
не только для получения нужных знаний, но и для того, чтобы подго-
товиться к участию в торгах психологически. Здесь нет фейс-контроля, 
сюда пускают без дипломов и стажа работы, но, чтобы выжить в этом 
бизнесе и стать частью тех 5% трейдеров, которые зарабатывают, вы 
должны быть лучшими во всем.
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Скажу больше: на рынке вы должны быть лучшими не только во всем, 
но еще и всегда. Ни первые, ни даже вторые или третьи успехи не яв-
ляются здесь залогом на будущее. Не обольщайтесь своими достиже-
ниями и не зарекайтесь от «сноса крыши». Этому явлению нет точного 
объяснения, зато есть масса живых примеров. Капитал, накопленный 
при успешном взлете, очень быстро испаряется, как только трейдер поз-
воляет себе расслабиться и отступить от своего торгового алгоритма. 
В этом плане работа трейдера схожа с действиями пилотов. Вы зна-
ете, что независимо от летного стажа пилоты летают «по бумажке»? 
Каждый раз перед взлетом они пункт за пунктом выполняют давно 
выученные наизусть инструкции, зачитывая их с листа. И все равно 
множество авиа катастроф происходит из-за ошибок пилотов. Люди — 
профессионалы своего дела! — отступают от инструкций даже тогда, 
когда на кону стоит их собственная жизнь и жизнь пассажиров. Что 
уж говорить о трейдерах, которые рискуют всего лишь деньгами. И про-
блема в том, что никто из «отступников» позднее не может объяснить, 
почему он совершил явную ошибку. Никто не знает, когда и при каких 
обстоятельствах это произойдет с вами. Соответственно, против этой 
болезни невозможно изобрести лекарство. Поможет только дисципли-
нированное неотступное следование правилам. Звучит слишком нудно? 
Если кто-то говорит, что трейдинг — это развлечение, знайте, что он 
вас обманывает. Сначала — жесткая дисциплина, и лишь затем — раз-
влечения на заработанные деньги.

Неукоснительно следовать правилам вам, как ни  странно, мо-
жет помочь недоверие. Вы не должны принимать что-то как аксиому 
только потому, что так написано в книге некоего уважаемого гуру. Вы 
не должны верить никому на слово, даже Герчику. Если все новые для 
вас факты вы будете проверять самостоятельно, вы поймете, откуда взя-
лось основанное на этих фактах правило, и тогда дисциплинированно 
следовать этому собственноручно проверенному правилу будет для вас 
гораздо проще.

Еще один момент. Будьте готовы к тому, что рынок умеет открывать 
человеку то, чего он сам о себе не знает. Если вы думаете, что уже об-
ладаете нужными для трейдинга способностями и чертами характера, 
в боевой обстановке может оказаться, что вы, мягко говоря, заблужда-
лись. Неожиданно для себя вы можете обнаружить, что вам не чужды 
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ни жадность, ни азарт, ни деструктивные эмоции. Рынок нельзя об-
мануть, он быстро расставит все на свои места и покажет, кто вы есть 
на самом деле. Но сделает он это не бесплатно, а за ваши собственные 
деньги. Поэтому для вашего же блага будет лучше, если вы скорее не-
дооцените, нежели переоцените свои способности.

Итак, вы уже поняли, что рынок  — хороший учитель. Но  самое 
главное, чему вы должны научиться, — это пониманию самого рынка. 
Не какой-то конкретной модели или торговой стратегии, а общему по-
ниманию. Мы будем продвигаться к этому пониманию тем же методом, 
который используется при обучении вождению. Инструктор вначале 
учит вас элементарным вещам: как завести автомобиль, включить пе-
редачу, поставить на тормоз или снять с него. И только потом начина-
ется выработка автоматических навыков вождения. Так же постепенно 
мы с вами будем изучать и добавлять к вашим знаниям элемент за эле-
ментом, складывая их в общую картину, до тех пор, пока у вас не полу-
чится цельное и яркое представление.

Уникальность данной книги заключается, помимо прочего, в том, 
что в ее заключительных главах я передаю слово своим ученикам. Вы 
познакомитесь как с фрагментами их торговых алгоритмов и сцена-
риев, так и с полноценным конспектом, который в тезисной форме ре-
зюмирует все основные темы, подробно раскрываемые в других главах 
этой книги. Ни для кого не секрет, что преподаватель и студент рас-
сматривают одну и ту же тему под разными углами. Видя, по сути, одно 
и то же, они могут давать разные описания, и не факт, что авторская 
трактовка, исходящая от преподавателя, во всех случаях окажется до-
ходчивее, чем основанное на свежем взгляде представление слушателя. 
Кроме того, поскольку мои студенты, как правило, не являются про-
фессионалами трейдинга — как и большинство читателей этой книги, 
на начальном этапе у них возникают одни и те же вопросы и проблемы.

Ну что ж, если мне так и не удалось запугать вас своими предостере-
жениями, давайте приступим к собиранию нашего пазла прямо сейчас.
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Глава 1

БАЗОВЫЕ ПОНЯТИЯ 
И  ОПРЕДЕЛЕНИЯ

Как читать биржевые графики

Биржевые графики являются необходимым инструментом для любого 
трейдера. Они несут в себе массу полезной информации о поведении 
рыночной цены за различные периоды времени. Опытному игроку бы-
вает достаточно одного взгляда на график нового для него биржевого 
актива, чтобы оценить рыночную ситуацию и принять соответствую-
щее торговое решение. Этому способствуют общепринятые правила 
графического представления ценовых движений, которое имеет свои 
особенности по сравнению с графиками, знакомыми нам по школьным 
урокам. И прежде всего эти особенности выражаются в обозначениях, 
используемых для представления ценовых параметров. Давайте с них 
и начнем.

Свечи и бары

В нашем случае упомянутые в заголовке свечи и бары не имеют ни-
чего общего с романтическим вечером в питейном заведении. Как уже 
было сказано выше, каждая сделка с биржевым инструментом фикси-
руется, то есть оставляет след на биржевом графике соответствующего 
инструмента. Биржевые графики очень похожи на любые другие гра-
фики, с которыми мы имеем дело начиная со школьной скамьи. Не-
трудно догадаться, что по оси у на биржевом графике откладывается 
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цена, а по оси х — время. А вот в том, как в этих осях обозначается ди-
намика цены, имеется своя — биржевая — специфика.

Если ранее вам не приходилось сталкиваться с биржевыми графи-
ками, у вас, возможно, возник вопрос: каким образом один символ 
может отображать меняющуюся ценовую информацию за продолжи-
тельный период времени? Ведь даже за одну минуту с одним бирже-
вым инструментом, если он достаточно популярен (или, как говорят 
на рынке, обладает высокой ликвидностью), может быть заключено 
сразу несколько сделок по разным ценам. Этот же вопрос примерно 
за 270 лет до вас задал себе японский торговец рисом Хомма Мунэхиса, 
и в результате он придумал сис тему компактного и наглядного отобра-
жения основной ценовой информации при помощи специальных сим-
волов, которые получили название японские свечи, или просто свечи.

Какую информацию несет в себе японская свеча? Она позволяет 
определить в пределах выбранного временного периода:

• начальную цену периода, то  есть цену открытия, или первой 
сделки за период (open);

• максимальную цену за период (high, для простоты восприятия 
в тексте я буду использовать термин «хай»);

• минимальную цену за период (low, в тексте лоу);

• цену закрытия периода, то есть цену последней сделки, попадаю-
щей в выбранный временной период (close).

При этом в зависимости от того, в какую сторону изменилась цена 
за выбранный временной период, свеча может быть белой, если цена 
выросла, или черной, если цена снизилась. Соответственно, выглядят 
свечи следующим образом (см. рис. 1.1).

Расстояние между ценой открытия периода и ценой его закрытия 
образует так называемое тело свечи. Естественно, если цена за период 
выросла, то цена открытия образует нижнюю границу тела свечи, а цена 
закрытия — верхнюю границу, и цвет свечи в этом случае будет белым. 
И наоборот: в случае снижения цены мы увидим черную свечу, у кото-
рой цена открытия периода будет создавать верхнюю границу, а цена 
закрытия — нижнюю границу ее тела. Чем больше разница между це-
нами открытия и закрытия, тем длиннее получится тело свечи. Если же 
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открытие и закрытие периода происходит на одинаковом или очень 
близком ценовом уровне (то есть первая и последняя сделки периода 
заключаются практически по одной и той же цене), то соответствующая 
данному периоду свеча не будет иметь тела и будет похожа на крест.

Поскольку за  рассматриваемый период цены различных сделок 
могли отклоняться от цен открытия и закрытия как вверх, так и вниз, 
у свечи могут появляться так называемые тени, или хвосты. Это верти-
кальные линии, выходящие из тела свечи. Окончание тени, отходящей 
вверх, показывает максимальную цену, а тень, отходящая вниз, закан-
чивается на уровне минимальной цены актива за рассматриваемый 
период. Соответственно, чем длиннее тень свечи, тем сильнее цена 
актива отклонялась в рассматриваемом периоде от диапазона, огра-
ниченного ценами открытия и закрытия. Свеча не будет иметь одной 
из теней, когда минимальная или максимальная цена периода (ниж-
няя тень и верхняя тень соответственно) совпадает с ценой открытия 
(или закрытия). Если же и максимум, и минимум периода не выходят 
за рамки цен открытия и закрытия, такая свеча будет иметь форму пря-
моугольника, не отбрасывающего тень ни вверх, ни вниз.

Тело 
свечи

Тело 
свечи

Нижняя тень Нижняя тень

Верхняя теньВерхняя тень

HIGH

CLOSE

OPEN

LOW

CLOSE

LOW

HIGH

OPEN

Рис. 1.1. Японские свечи
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Рис. 1.2. Различные формы японских свечей

Другим популярным способом отображения информации на бирже-
вом графике являются бары. Бары мало чем отличаются от свечей и не-
сут в себе все ту же ценовую информацию. Фактически бар представ-
ляет собой свечу с усеченным телом: верхняя и нижняя тени соединены 
в один вертикальный отрезок, окончания которого, как и у свечи, соот-
ветствуют максимальной и минимальной ценам периода, а вместо че-
тырехугольного тела у бара имеются лишь два горизонтальных штриха. 
Левый штрих рисуется на уровне цены открытия временного периода, 
правый штрих — на уровне цены закрытия. Соответственно, в случае 
с барами нет нужды использовать разные цвета для обозначения роста 
и падения цены. В первом случае левый горизонтальный штрих (цена 
открытия) будет располагаться ниже уровня правого штриха (цена за-
крытия), во втором случае картина будет обратной.

В этой книге используются как свечи, так и бары, и для простоты 
восприятия мы будем считать эти термины равнозначными.

Среди части трейдеров довольно популярным инструментом ры-
ночного анализа являются не только различные формы отдельных све-
чей (баров), но и их комбинации. Идущие на графике друг за другом 
свечи могут создавать самые затейливые сочетания (паттерны). Не-
которые преподаватели строят на этом основании целые сис темы обу-
чения, предлагая своим слушателям конкретные трактовки различных 
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сочетаний свечей с указанием того, в какую сторону должен двинуться 
рынок после появления на графике того или иного паттерна. На мой 
взгляд, гадание на паттернах без учета рыночных условий, сложившихся 
в каждом конкретном случае, не имеет смысла, поэтому их отдельное 
рассмотрение не является темой данной книги.

Тайм-фреймы

График, на котором по отдельности отражается цена каждой сделки 
(так называемый тиковый линейный график), не имеет практического 
применения, поскольку в нем содержится слишком малая доля полез-
ного для анализа смысла. Единичная сделка не дает нам общей картины 
движения рынка, поэтому на практике используются интервальные гра-
фики, показывающие, как меняется биржевая цена инструмента в ре-
зультате всех сделок, совершенных за определенный период (интервал) 
времени. Такие базовые временные периоды называются тайм-фрей-
мами.

Современные компьютерные технологии позволяют рассматри-
вать биржевые графики в самых разных временных разрезах. Соответ-
ственно, продолжительность тайм-фрейма для каждого графика можно 
выбрать практически любую: 1 минута, 5–30 минут, час, день, неделя, 
месяц или даже год. Минутный график будет состоять из цепочки 

Бар вверх Бар вниз

Нижняя тень

Верхняя тень

С

HH

C
O

LL

O

O — open — цена открытия С — close — цена закрытия
H — high — максимальная цена L — low — минимальная цена

Рис. 1.3. Отображение ценовой информации при помощи баров



Конец ознакомительного фрагмента.
Приобрести книгу можно

в интернет-магазине
«Электронный универс»

e-Univers.ru

https://e-univers.ru/catalog/T0004962/

