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Вступление

Дорогие читатели! Наконец вышла в свет моя третья книга. Изначально 
она задумывалась как отдельная работа, посвященная продвинутым 
вопросам корпоративных финансов. Однако совместно с издателем ре-
шено было объединить ее с базовым материалом моей второй книги, 
добавив несколько кейсов в уже изданные главы и актуализировав их 
материал. Это позволит вам иметь под одной обложкой полный курс 
по  корпоративным финансам  — от  базовых понятий до  продвинутых 
тем.

Знания в области финансов, по моему глубокому убеждению, нужны 
не только финансистам-профессионалам, но и любым руководителям, 
которые хотят грамотно выполнять свою работу. Финансы — это основа 
для принятия любых бизнес-решений в современном мире.

База, на которой строится повествование, дана в моей первой книге 
«Финансовая отчетность для руководителей и начина ющих специали-
стов»*. Предполагаю, что к моменту прочтения этих строк вы уже изучили 
ее, поэтому не буду повторять те моменты, которые были изложены ра-
нее. Если «Финансовую отчетность для руководителей и начина ющих 
специалистов» вы пока не читали, на правах рекламы рекомендую это 
сделать. Тогда мы с вами будем одинаково понимать ключевые термины, 
такие как «компания», «инвесторы», «совет директоров», «собственный 
капитал», «активы», «задолженность», «ценные бумаги», «EBITDA» и т. д.

Из этой книги вы узнаете:

• каковы основные задачи финансового директора;

• как выглядит организационная структура финансовой функции 
в компании;

* Герасименко А. Финансовая отчетность для руководителей и  начина ющих спе-
циалистов. — М.: Альпина Паблишер, 2019.
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• как оценивать проекты вложений в оборудование и новые техно-
логии;

• как оценивать стоимость компании в целом;

• как определить оптимальную структуру капитала компании;

• как финансировать компанию, за счет каких источников;

• что такое проектное финансирование, реальные опционы;

• как лучше возвращать деньги акционерам;

• каким образом проводятся сделки по покупке или, наоборот, про-
даже компаний;

• что такое Leveraged Buyout (LBO), как его проводить и оценивать;

• как проводить реструктуризацию задолженности компании и что 
происходит при банкротствах;

• как управлять валютными, процентными и прочими финансовыми 
рисками 

и многое другое.

Книга раскрывает все темы, которые преподаются на курсах МВА в обла-
сти финансов в лучших бизнес-школах мира. Так что после ее прочтения 
можете считать, что частично получили диплом МВА.

Материал я старался изложить простым языком практики, используя 
собственное образование и опыт работы с финансами и инвестициями. 
Теорию мне дали книги, а также обучение по программе МВА в одной 
из лучших бизнес-школ мира — MIT Sloan. Практику дали годы работы 
в консалтинговой компании PricewaterhouseCoopers, а также в других 
крупных компаниях, среди которых «Объединенные машиностроитель-
ные заводы», «Метинвестхолдинг», «Мечел» и «Группа ГАЗ», в том числе 
и работа «в полях» на крупных промышленных предприятиях, таких как 
«Азовсталь», «Ижорские заводы» и «Уралмашзавод».

Имея опыт нескольких лет жизни и работы за границей, «западные» 
концепции в книге я излагал в сравнении с Россией и ее спецификой. Ду-
маю, это должно помочь вам правильно воспринять их.

Ни одна книга не может описать всю многогранность и сложность 
окружа ющего нас мира, поэтому иногда я использовал некоторые упро-
щения окружа ющей действительности. Сделано это специально, чтобы 
подчеркивать основные мысли, оставляя за кадром информационный 
шум.



Вступление

Безусловно, по некоторым теоретическим вопросам есть разные точки 
зрения. В этой книге по каждому вопросу я высказывал свой взгляд, свою 
интерпретацию теорий. Я старался давать те объяснения, которым меня 
научила жизнь. Не обессудьте, если вы с чем-то не согласны. У каждого 
свой взгляд на вещи.

Надеюсь, что смогу помочь вам получить те знания, на которые вы 
рассчитывали, открывая эту книгу.

С уважением,
Алексей Герасименко
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